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Die zweite Leipziger Versi-
cherungs- und Fondsmes-
se (LVFM) ging diese Woche
mit gropem Erfolg in der
Messehalle 4 iiber die Biih-
ne. Deutlich iiber 50 ver-
anstaltende Unternehmen
begriifiten an ihren Stiin-
den oder bei Vortrigen
mehr als 1.700 Fachbesu-
cher - Makler und Ver-
mittler.

Initiator und Veranstalter
ist die Leipziger INVERS
GmbH, mit iber 5.000 Part-
nern einer der groften Ver-
biinde fiir freie Versiche-
rungsmakler und Mehrfach-
agenten Deutschlands. Be-
reits mit der Auftaktveran-
staltung vor einem Jahr
schaffte die LVFM den
. Sprung zur hedeutendsten
. Fachmesse fiir die Bereiche

Versicherungsmesse

ungen verlangen Anderungen

Versicherungen und Invest-
mentfonds in den neuen
Bundeslindern. Mit der er-
folgreichen Wiederholung
wird die Veranstaltung zum
festen Termin far Gesell-
schaften und Vermittler.

Sicherheit fiir beide

Besonders gefragt waren
die Vortriage des Berliner
Lehrstuhlinhabers Hans-Pe-
ter Schwintowski und des
Leipziger Rechtsanwalts Lutz
Harbig. Die Branche bewegt
sich derzeit sehr schnell, weil
Alterseinkiinftegesetz  und
die Umsetzung von EU-Richt-
linien in deutsches Recht
zahlreiche Veranderungen
nach sich ziehen. Beispiels-
weise miissen Kundenge-
gprache dokumentiert wer-
den.

_Die Zusammenarbeit mit
der INVERS GmbH hilft uns
dabei, unser Produkt an die
Bediirfhisse der Makler an-
zupassen”, so Dirk Pappel-
baum, Geschaftsfithrer der
Inveda.net, einem Leipziger
Softwareentwickler.  Diese
Software kann aus den An-
gaben der Kunden zu Ein-
kommen und zu bestehenden
Vertrigen die moglichen Ver-
sorgungsliicken _errechnen.
Das dabei entstehende elek-
tronische Beratungsproto-
koll sichert eine transparen-
te Beratung sowohl fir Kun-

den als auch far Vermittler.
Die in Frankfurt/Main be-
heimatete Veritas wurde von
Walter Kopelzky in Leipzig
vertreten, Der nannte die IN-
VERS ,einen unserer groften
Poolpartner”. Hier fande man
zahlreiche Vermittler. Als Ni-
schenanbieter von Vermd-

- gensfachfonds brauche man

solche Partner. Auch Stamm-
kunden kiimen an den Stand,
um zu fragen, warum sich be-
stimmte Fonds so entwi-
ckeln, wie es derzeit der Fall
ist. :

Ein grofses Lob fur die IN-
VERS wollte Kopetzky aul je-
den Fall loswerden: .Die

.Fachmesse ist sehr gut orga-

nisiert und machte hochwer-
tige Gesprache mit unserer
wichtigsten Zielgruppe mog-
lich.”

Ahnlich sah das Torsten
Nawe von der Gothaer: Al
uns an den Stand kommen
freie Makler, die sich im Pool
der INVERS befinden und
sich fur vollig unterschiedli-
che Produkte interessieren.
An der Breite dessen, was
nachgefragt wird, merken wir
einen guten Schnitt-von pri-

vaten bis Industrieversiche-

rungen. Das wird man hierim
Osten woanders so nicht fin-
den.* Leipzig sel fiur seine
Branche durchaus so etwas
wie ein schnell wachsender
Markt. T. B.
www.lvfm.de
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